
Förbättra ditt sälj!
- våra bästa tips





5. Skapa resultat 

Förbättra ditt sälj!

Kunden märker väldigt snabbt 
om du är inriktad på att skapa 
framgång för dem eller för dig 
själv. 

Fokusera därför på att skapa 
resultat åt kunden. Kunden 
kommer att uppskatta det och 
inte vara lika angelägen att leta 
alternativa leverantörer. Med 
nöjda kunder som 
stannar kvar 
kommer också 
din framgång.

6. Bli smal - bli bäst

Ingen är bra på allt - inte ens 
säljare. Att försöka bli bäst på att 
sälja allt till alla kommer bara att 
göra dig splittrad och ineffektiv. 

Gör dig istället smalare och foku-
sera på en bransch/produkt/-
tjänst. Då har du chans att brilje-
ra som säljare. 

7. Lär av andra

Se dig omkring bland kollegor 
och andra säljare inom din 
branch. Diskutera, analysera och 
testa det som verkar fungera för 
dem. 

Ta också för vana att be om 
feedback från kollegor, chefer 
och kunder. Det finns alltid något 
du kan lära och bli bättre på. 

Se också till att du själv ställer 
upp när dina kollegor ber om 
hjälp, bjud på din kunskap så 
kommer de att bjuda tillbaka när 
du behöver deras hjälp.

Lycka till!


